
Angenehme Arbeitsatmosphäre in einem
mittelständischen Familienunternehmen
30 Tage Jahresurlaub / 39 Std.-Woche
Freitags kurzer Arbeitstag bis 13 Uhr möglich
„JobRad“-Angebot und weitere Corporate Benefits 
Eigener Firmenwagen (auch zur privaten
Verfügung)

Deine Benefits

application@mr-chemie.de

Hohe Eigenmotivation und Pioniergeist.
Empathisch im Aufbau und in der Pflege
langfristiger Kundenbeziehungen.
Teamfähig, überzeugend im Auftritt und in der
Lage, komplexe Themen klar zu vermitteln.
Belastbar und fokussiert in der Zielverfolgung.
Gut organisiert – Du managst mehrere Kunden
und Prioritäten gleichzeitig.
Reisebereit (bis zu 50 %) und eigenständig im
mobilen Arbeiten.
Sichere Deutsch- und Englischkenntnisse in
Wort und Schrift (Weitere Sprachen sind von
Vorteil)
Sicher in MS Office 365, offen für ERP-/CRM-
Systeme.

MR Chemie GmbH – Wir machen das Unsichtbare sichtbar! Wir sind ein familiengeführtes mittelständisches
Unternehmen mit 50 Mitarbeitern in Deutschland. Wir entwickeln und produzieren Verbrauchsmaterialien für die
Märkte der zerstörungsfreien Werkstoffprüfung (MR®), der 3D-Messtechnik (REFLECON®) und des Hygienebereiches
(MR® Smart & Clean). Unsere kundenorientierte Ausrichtung, gepaart mit innovativen Lösungen, ist der Grund für
unser stetiges Wachstum.

Stellenbeschreibung
Als Vertriebsmitarbeiter (m/w/d) verantwortest Du
das Umsatz- und Ergebniswachstum unseres
Produktportfolios in einem festen Kunden- oder
Gebietsbereich. Du setzt aktiv unsere Vertriebs-
und Marketingstrategie um, gewinnst neue Kunden,
führst neue Produkte ein und entwickelst das
Bestandskundengeschäft weiter – mit proaktiver
Vertriebsmentalität.

Kontakt

Über uns

MR Chemie GmbH | Nordstr. 61-63 | 59427 Unna (Germany) | www.mr-chemie.de
Tel.: +49 (0)2303 95151-0 | Fax: +49 (0)2303 95151-10 | E-mail: post@mr-chemie.de

Haben wir Dein Interesse geweckt?
Dann sende uns bitte Deine Bewerbungs-
Unterlagen im PDF-Format mit Angabe deines
Gehaltswunsches per E-Mail zu!

Technischer Außendienstmitarbeiter /
Vertriebsingenieur (m/w/d) | 100 % Remote

STELLENANZEIGE

Dein Profil
Kundenmanagement: Entwicklung und Betreuung
nationaler/internationaler Kunden durch regelmäßige
Besuche, Serviceoptimierung und CRM-Pflege.
Neukundengewinnung: Identifikation, Erstkontakt
(Telefon, E-Mail, Social Media) und Vor-Ort-Besuche zur
Bedarfsanalyse und Produktpräsentation.
Produktvorstellung: Neue Produkte aktiv vermarkten,
Nutzen klar kommunizieren, Marktfeedback intern
weitergeben.
Vertriebsstrategie: Mitwirkung an Vertriebs- und
Marktkonzepten zur Geschäftsentwicklung und
Servicequalität.
Marktpräsenz: Wettbewerbsbeobachtung und
Repräsentanz bei Kunden, Messen und Fachverbänden.

Deine Aufgaben


